
Schaffen Sie das richtige Netzwerk für Ihre Unternehmens-
anforderungen an - mit unschlagbar günstiger, weil 
zinsloser Finanzierung von Cisco Capital EasyLease™ 

Ihr Netzwerk ist das Rückgrat Ihres Unternehmens. Ein gutes 
Netzwerk muss schnell, sicher und zuverlässig sein, um 
Informationen zu übertragen und für Mitarbeiter, Kunden und 
Partner freizugeben. Cisco weiß um den Wert und die 
Anforderungen Ihres Netzwerks und bietet eine entsprechende 
Bandbreite an hoch entwickelten Lösungen an.

Bei Cisco Capital  wissen wir aber auch, welch wichtige Rolle Budgets 
spielen. Beschränkungen an dieser Stelle bedeuten, dass das Geld für 
Investitionen in die neueste Technologie selbst dann nicht immer zur 
Verfügung steht, wenn es am nötigsten gebraucht wird. Mit EasyLease, 
unserem einfachen und leicht verständlichen Finanzierungsprogramm für 
mittelständische Unternehmen (aber auch Auftraggebern aus dem Bereich 
der „öffentlichen“ Hand), ist die neueste Cisco-Netzwerktechnologie jedoch 
sofort zugänglich und jederzeit erschwinglich. Das bedeutet, dass Sie 
effizienter und wettbewerbsfähiger werden und nicht erst noch auf die 
finanziellen Mittel oder deren Bereitstellung warten müssen.

Kosten für den Kauf 
Ihrer Cisco-Netzwerklösung 
am heutigen Tag

für realisierbare, zinsfreie 
Monatszahlungen mit Cisco Capital 

für bis zu 36 Monate

Heute                                     1. Jahr             2. Jahr



Merkmale
— �Leasingvertrag mit 0% Zinsen bei einer  

Laufzeit bis 36 Monate

— �Mindestbetrag für Vertragsabschluss € 1.000 

— �Höchstbetrag bei Null-Prozent-Finanzierung  
€ 125.000 

— �Mindestens 70% der Lösung müssen von Cisco sein  
(inkl. Hardware, Software und Dienstleistungen)

— �Mindestens 1 Cisco-Switch erforderlich

— �Mindestens 10% Cisco-Hardware

— �Diese Promotion kann jederzeit eingestellt werden

Cisco EasyPort – Mit Cisco Capital EasyLease ist die 
Netzwerkanschaffung einfach
Unser Programm Cisco EasyPort bietet Ihnen eine unschlagbar 
günstige, weil zinslose Finanzierung an, bei der Sie einen 
Festbetrag pro Monat und Port für Ihr neues Netzwerk 
entrichten. Dieser Zahlungsansatz ist völlig transparent,  
und Sie sehen sofort, was Sie für Ihr Geld bekommen. 

Sofort investieren, ohne sich um die Finanzierung oder die 
Budgets kümmern zu müssen
Es besteht kein Grund, Ihre Liquidität durch die Zahlung des 
Kaufpreises zu belasten. Im Gegenteil: Indem Sie Ihre 
Netzwerklösung bequem mit EasyLease finanzieren, zahlen Sie 
nur geringe monatliche Raten. Sie können diese problemlos in 
Ihr Budget einplanen, Ihr Cashflow wird geschont, Ihre 
Kapitalrendite wird zusätzlich sogar noch verbessert. 

Ihre Technologie stets auf dem neuesten Stand halten
Ihr EasyLease-Vertrag kann jederzeit um neuere 
Technologien ergänzt werden, wodurch Sie Upgrades auf 
die jeweils neueste Cisco-Netzwerkstechnologie erhalten, 
ohne weitere Finanzmittel bereitstellen zu müssen.

Bewahren Sie Ihre Flexibilität!
Mit EasyLease passt sich Ihr Netzwerk Ihrem wachsenden 
Unternehmen an. Mit unserem Vertrag können Sie Ihre 
Technologie bei Bedarf anpassen*. Dies kann die Beschaffung 
zusätzlicher Hardware, ein Software-Update oder weitere –
Module sein oder auch schlicht sonstige Supportdien-
stleistungen, die Sie für Ihre gesamte Lösung benötigen.

Finden Sie einen neuen Zugang zur Technologie
EasyLease hilft Ihnen dabei, Ihre Technologiekosten besser 
zu „managen“. Anstatt eine Erstinvestition auf Jahre hin 
vorzunehmen, können Sie eine Strategie für die 
Technologieentwicklung Ihres Unternehmens entwickeln, 
die Ihnen die Gewissheit gibt, bei zukünftigen Investitionen 
flexibel sein zu können.  

Weitere Informationen
Weitere Informationen zur Finanzierung Ihrer 
Technologiebedürfnisse mit Cisco Capital finden Sie auf 
unserer Website:  www.cisco.com/go/capital_europe

 *�Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen. Nicht in allen 
Ländern verfügbar.

Über EasyLease 
EasyLease ist ein flexibles Finanzierungsprogramm speziell 
für Auftraggeber aus dem Bereich des Mittelstandes sowie 
die Auftrageber der öffentlichen Hand (Kommunen, 
Universitäten, Krankenhäuser etc.). Einfache und leicht 
verständlichen Vertragsbedingungen sollen Kunden aus 
den vorgenannten Bereichen motivieren, in fortschrittliche 
Netzwerke zu investieren und deren Vorteile für den 
eigenen geschäftlichen Erfolg zu nutzen.
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