
Vanliga frågor om 
Cisco Capital EasyLease

Kommer jag (kunden) att äga den utrustning som 
finansieras enligt mitt Easy Lease avtal?
Kunden köper ut utrustningen vid slutet av leasingperioden. 
När leasingbetalningarna samt utköpssumman är betald 
övergår ägandet till kunden. Summan av 
leasingbetalningarna och utköpssumman uppgår till 100% 
av det finansierade värdet. Det innebär en äkta 0% 
finansieringslösning. 

Hur ofta görs leasingbetalningarna?
Betalningar görs vanligtvis varje månad eller varje kvartal 
med den första betalningen en månad efter att avtalet har 
aktiverats (leverans av lösningen och betalning till 
leverantören). Andra betalningslösningar är också möjliga.

Vilken betalningsmetod gäller?
Betalning sker mot faktura.

Vad händer om räntorna ändras?
Avtalen bygger på rörlig ränta. Leasingavgiften justeras vid 
förändringar i basräntan. 



 

Om jag (kunden) vill lägga till eller ändra min utrustning, 
vem bör jag kontakta? 
Kundens första kontakt bör vara den ursprungliga 
leverantören, som bör kunna ge information och råd om 
utrustningen. De bör kontakta sin Cisco Capital representant 
för att ordna förändringar av finansieringsavtalet.

Hur ser processen ut för att ordna ett leasingavtal?
Tala med din leverantör eller Cisco kontakt som tar dina 
uppgifter och ordnar så att en Cisco Capital representant 
kontaktar dig. 

Hur länge gäller ett genomsnittligt leasingavtal?
Vår standardperiod är 36 månader, men det går även att 
finansiera från 2 till 5 år

Har ni ett minimibelopp som kan finansieras?
Vårt lägsta transaktionsbelopp är 10,000 SEK

Hur lång tid tar det att ordna mitt leasingavtal?
När vi har fått dina uppgifter kan vi vanligtvis få kreditbeslut 
inom 4 timmar och ordna så att dokumentationen kan skrivas 
under inom 24 timmar. 

Vanliga frågor om EasyLease Voice och EasyPort 

Finns det en särskild period för finansiering med 0 %?
Ja, den längsta löptiden är 36 månader. Det finns även 
kortare perioder.

Hur stor andel Cisco produkter måste jag ha i lösningen 
för att få 0 %?
Minst 70 % av den totala lösningen måste vara Cisco. Det kan 
omfatta hårdvara, programvara och tjänster. Minst 10 % 
hårdvara krävs dock per transaktion. För EasyLease Voice 
finansiering måste minst 4 telefoner ingå.  För EasyPort 
finansiering måste lösningen innehålla minst en Cisco switch.

Finns det en minsta eller största storlek för avtalet?
Vi har en minsta storlek på 10,000 SEK Varje kund kan även 
finansiera upp till 1,000,000 SEK med 0 % genom det här 
programmet. När det här beloppet har uppnåtts har de inte 
längre rätt till 0 % ränta. 

Hur skiljer sig det här från erbjudanden om 0 % från 
andra tillverkare?
En stor majoritet av andra erbjudanden om 0 % på marknaden 
utnyttjar restvärden för att uppnå 0 %. Det innebär i princip att 
erbjudandena endast gäller hårdvara (och oftast endast 
särskilda typer av hårdvara) under en mycket kortare period. 
Cisco Capitals 0 % täcker hela lösningen, inklusive 
tredjepartsprodukter (upp till 30 % av lösningen).
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