Lineamientos para redactar una propuesta
Como parte del Plan del Programa de Género, debe tomar en cuenta el costo de implementar las actividades del programa y preparar un presupuesto para hacerlo. Aunque la mayoría de los recursos se encontrarán dentro de la institución huésped misma, también es útil acercarse a un número de socios potenciales para identificar fuentes de financiamiento adicional. Los socios potenciales pueden incluir grupos locales de caridad, agencias de ayuda internacional, empresas del sector privado y ministerios del gobierno. Es importante preparar una propuesta bien desarrollada al solicitar fondos para becas y otros tipos de ayuda. Este documento incluye los lineamientos para preparar este tipo de propuesta. 
Algunas organizaciones que ofrecen subvenciones o fondos para becas podrían tener sus propios lineamientos o formularios de solicitud, los cuales pueden estar publicados en sus páginas Web o en sus materiales de mercadeo. Si ese no es el caso, puede organizar su propuesta en las siguientes secciones:

· Resumen: Al inicio de la propuesta, o en una hoja de presentación separada, escriba un breve resumen (dos o tres oraciones) de la propuesta general. Este debe incluir el valor financiero total de la solicitud y los principales objetivos del proyecto.
· Antecedentes de su institución: Use de uno a tres párrafos para escribir una reseña de su institución, incluyendo su misión; resalte cualquier información importante relacionada con este proyecto específico y mencione cualquier otro socio que esté apoyando su trabajo en esta área.

· Descripción del desafío y la solución propuesta: Si está escribiendo una propuesta para solicitar fondos para asignar becas a mujeres en TI, debe empezar por describir la brecha de género en el entrenamiento en TI y las oportunidades para carreras y limitaciones financieras a las que se enfrentan las mujeres para obtener el dinero necesario para matricularse en el Programa Cisco® Networking Academy®. Luego debe describir el deseo de su institución de empoderar a esta mujeres al brindarles acceso a capacitación en TI a un costo reducido. También debe enfatizar el interés expresado por las mujeres que desean matricularse pero que no pueden costear el programa y describir cualquier historia de éxito de alumnas o ex alumnas que ya hayan participado en el curso y que se hayan desempeñado bien. 
· Actividades y cronograma: Esta es la sección más importante para los socios potenciales. Debe incluir una meta bien definida para el proyecto (por ejemplo, capacitar a 25 mujeres en el programa de la academia con el fin de brindarles las destrezas necesarias para conseguir empleo en la economía basada en TI). Describa la población meta y las actividades específicas que planea. Por ejemplo, describa las actividades de reclutamiento y retención, las actividades de mercadeo, cuántas clases se impartirán, cuántos instructores hay disponibles, si las mujeres realizarán pasantías, etc. Cada actividad debe incluir un cronograma específico de modo que quede claro cuándo se realizarán y la duración de su implementación. Además debe incluir una lista de los miembros del equipo del proyecto, tales como el(la) coordinador(a) del Programa de Género, los(as) instructores de la academia y cualquier otra persona de la institución huésped que esté participando.
· Efectos medibles y evaluación: incluya una explicación de los resultados esperados y el efecto de las actividades del programa, cómo se van a medir los éxitos y con qué frecuencia y en qué forma se van a presentar informes a los socios. 
· Presupuesto: La propuesta debe incluir un presupuesto que refleje el aporte de la institución huésped, cualquier otra fuente de financiamiento y la brecha en el financiamiento para la cual está solicitando ayuda.  
· Conclusión: Resuma una vez más el compromiso de la institución huésped con el tema (en este caso, promover la participación de las mujeres en la tecnología) e invite al socio potencial a unirse a este importante programa. Concluya agradeciendo su consideración a la propuesta.  
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