Actividad para el reclutamiento de mujeres:
Reclutamiento en instituciones de enseñanza secundaria
Facilitador: Coordinadores(as) Regionales y Locales de Género
Antecedentes
Los últimos años de la educación secundaria son años de planificación muy importantes para las mujeres jóvenes. En muchos casos, las mujeres tienen pocas opciones con respecto a lo que pueden estudiar y dónde concentrar su energía hasta completar este nivel de escolaridad. En consecuencia, las alumnas en los últimos años de secundaria son candidatas primordiales para las actividades de reclutamiento del Programa Cisco® Networking Academy®.

Audiencia meta
El reclutamiento de mujeres en las instituciones de enseñanza secundaria para el Programa Cisco Networking Academy consiste esencialmente en vender un producto—la capacitación académica—ante un mercado selecto: mujeres jóvenes. Recuerde que debe apelar a los intereses de las mujeres con el fin de reclutarlas eficazmente para el programa académico. La meta final tras el estudio de las TI es conseguir empleo—específicamente, aumentar el ingreso gracias a un mejor empleo. También es importante que tome en cuenta la motivación de su audiencia para alcanzar esta meta. 
Un enfoque tradicional podría concentrarse en una mujer con más recursos para mantener a su familia como la motivación para buscar un mejor empleo. Esta puede ser una táctica eficaz de mercadeo. Tener mayores recursos para mantener a la familia es una meta y deseo muy tangibles. No obstante, también pueden emplearse enfoques más ideológicos para vender el programa de la academia y aumentar el interés personal de las alumnas potenciales.

El Programa Cisco Networking Academy ofrece a las mujeres la oportunidad de recibir entrenamiento técnico avanzado y un empleo más lucrativo. Por lo tanto, pueden lograr mayor libertad personal e independencia económica, emancipación social y mayor confianza y autoestima. Concentrarse en estos beneficios ideológicos puede inspirar a las mujeres a seguir su educación en el Programa Cisco Networking Academy y debe ser el foco de la mayoría de los anuncios publicitarios.
Además de la premisa de beneficios personales, los estudios indican que las alumnas a menudo se sienten motivadas a estudiar TI cuando descubren cómo puede utilizarse para ayudar a otros. Diseñe anuncios que no enfaticen los aspectos de hardware y cableado de las TI sino que más bien mencionen las industrias compasivas que emplean a profesionales en TI: educación, atención de la salud, ONG que luchan contra la injusticia social y la pobreza, bibliotecas y ministerios gubernamentales. 
Foros
Los(as) coordinadores(as) de género deben tratar de organizar presentaciones en las instituciones de secundaria en los meses previos a la graduación. Es crucial informar a las mujeres jóvenes de la posibilidad de un entrenamiento con suficiente antelación porque la mayoría de las alumnas ya han desarrollado algún plan para los meses o años siguientes para el momento en que se gradúan. Por ende, reclutar durante las graduaciones no es suficiente.
Póngase en contacto con los(as) directores(as) de las instituciones de secundaria en su área por medio de una carta de presentación. Esta puede adaptarse usando una de las matrices en las herramientas PLAN-IT o redactarse de manera original. Fije reuniones o conferencias telefónicas y explique las oportunidades educativas que ofrece el Programa Cisco Networking Academy. Una vez que ha establecido la legitimidad del programa, pida permiso para hacer presentaciones durante asambleas de la institución o para visitar las clases individualmente. 
Para las presentaciones en las instituciones de secundaria, lleve materiales que esquematicen el programa de la academia y respondan a las preguntas más frecuentes y distribúyalos a las alumnas interesadas. También lleve tarjetas de presentación y hojas de asistencia para intercambiar información de contacto con las alumnas. Las presentaciones las puede hacer el(la) coordinador(a) de género solo(a), pero traer consigo alumnas o ex alumnas será más eficaz pues ellas pueden relacionarse mejor con personas de edades parecidas y corroborar los beneficios del programa de la academia. 
Durante las presentaciones en las instituciones de secundaria, se puede mostrar a las alumnas programas previamente desarrollados e interactivos sobre redes e Internet. Un buen ejemplo a mostrar a las alumnas e “Packetville,” en el cual las alumnas reproducen una aplicación que viaja por los componentes típicos del hardware que forma Internet. Consiga el acceso a Internet en la institución antes de la presentación y permita a las alumnas explorar el sitio o jugar un juego por un corto período.
El sitio Web de Packetville es www.cisco.com/go/packetville.
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