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Melden Sie sich jetzt an, um in den Genuss des Cisco-Programms fur
Registrierte Partner zu kommen

Hohe Rabatte bei Produktaustausch (Trade In)

Erhéhen Sie Ihre Rentabilitat und verkaufen Sie tiber
200 Produkte fur kleine und mittlere Unternehmen

zum besten Preis!

Fast Track ist ein Preisgestaltungsprogramm, das speziell
entwickelt wurde, um Cisco Registrierte Partner dabei zu
unterstutzen, erstklassige Produkte an Kunden aus dem Bereich
kleine und mittlere Unternehmen zu verkaufen. Das Programm wird
von den autorisierten Cisco Distributoren zur Verflgung gestellt.
Registrierte Wiederverkaufer konnen folgende Pramien erhalten:

= Teilnehmer erhalten einen festen Rickvergitungsbetrag fir
die Anzahl der ausgewahlten Cisco Fast Track SMB Produkte.
Diese Produkte beinhalten Routing-, Sprach und Telekonferenz-
produkte sowie Sicherheits- und drahtlose Netzwerkprodukte
von Cisco. Je mehr Sie verkaufen desto mehr Geld erhalten Sie.
Hier finden Sie die Liste aller Produkte und der entsprechenden
Ruckvergitungsbetrage:
http://www.cisco.com/web/DE/smb-partner-portal-
content/programme-incentives/downloads/pdf_sku_basic.xls

50 % Rabatt auf Vorflihrprodukte

Das Cisco-Programm ,Nicht zum Wiederverkauf bestimmt* (Not
For Resale, NFR) bietet Innen einen direkten Rabatt in Hohe
von 50 Prozent auf Produkte und Losungen, die Sie fur die
IT-Infrastruktur Ihrer Firma und zu Vorftiihrzwecken erwerben.

Als Registrierter Partner konnen Sie von Ciscos Fast Track
Trade-In-Programm profitieren. Das Programm wurde entwickelt,
um den Austausch alter Cisco-Produkte sowie der Produkte von
Mitbewerbern beim Kunden zu vereinfachen.

Kostenlose Unterstitzung bei

Pre-Sales-Support-Fragen

Die Partner Helpline wurde als primare Anlaufstelle fir den Pre-
Sales und Onboarding-Support fur Registrierte Partner entwickelt
und bietet branchenflhrenden technischen Pre-Sales-Support.

Verkaufssupport durch die Distribution — Ihr Distributionspartner
verfugt Uber dedizierte und geschulte Cisco-Vertriebsteams, die
Ihnen bei allen Anforderungen zur Seite stehen.

Erweitern Sie lhr Wissen tber den SMB-Markt, indem
Sie an maBgeschneiderten Schulungen (Vertrieb und
Technik) fir SMB-Partner teilnehmen - kostenfrei!

Schulungen erhohen die Moglichkeiten des Partners, Cisco-
Losungen an kleine und mittlere Unternehmen zu verkaufen, fur
diese zu entwerfen und bereitzustellen. Die Partner Education
Connection (Weiterbildung fiir Partner) ist ein Online-Tool fur
kostenfreie Schulungen zu Produkten, Tools und Losungen.

Anpassbare Cobranded Marketingmaterialien
sorgen fir Umsatzsteigerungen

Um Ihnen bei Ihren Marketingkampagnen zu helfen und mehr
Verkaufschancen flr Ihre Firma zu generieren, erhalten Sie
Zugang zu individuell anpassbaren Marketingmaterialien.

Nutzung des ,,Cisco-Registered“-Logos und Einbindung
in die Cisco Partnerliste (Cisco Partner Locator)

Profitieren Sie von der internationalen Marke ,Cisco” und nutzen
Sie |Ihren Status als Registrierter Partner als wertvolle Moglichkeit,
neue Verkaufschancen zu erschlieBen.

n Sichern Sie sich lhren Wettbewerbsvorteil, indem Sie

die Supportservices von Cisco nutzen

Durch die Anmeldung zum Programm fuir Registrierte Partner
(Registered Reseller Program) qualifizieren Sie sich fur den
Verkauf der nachfolgend genannten Supportservices von Cisco,
wodurch Ihre Verkaufsvorschlage eine erhebliche Wertsteigerung
erfahren konnten

Cisco SMARTnet Service — ein ausgezeichneter technischer
Support-Service

Cisco Smart Foundation Service — technische Supportleistung
auf Einstiegsebene

n 0 %-Finanzierung

Die Finanzierungsprogramme von Cisco erleichtern Registrierten
Partnern das Verkaufen und bieten viele Vorteile, zum Beispiel die
0 %-Finanzierung, gesicherte Margen, keine Rabattverhandlungen
und verbesserte Kundenbindung.

Weitere Informationen zum Partnerprogramm fur Registrierte
Partner (Registered Reseller Partner Program) finden Sie im
Internet unter www.smbpartner.de/go/reqgistrierung.
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