思科项目推荐计划-销售机会登记表 


思科项目推荐计划旨在鼓励合作伙伴在提供咨询/解决方案给客户时,引入思科品牌并植入了思科产品技术在相关的用户解决方案中,挖掘了思科更多的生意机会。
销售机会名称： 
思科代理商（Cisco reseller）信息：
客户信息： 

公司名称： 


公司地址：

公司网页：（可选）
客户联系方式： 

姓名：

职位：

手机号码： 


邮箱地址：
销售机会描述：
您跟客户有哪些业务往来？
您有跟最终用户签署过相关的服务协议吗？
贵公司是否与最终用户是同一家公司或者有一定的关联性？ 

您以前为客户提供过咨询服务吗？ 
您有回复过最终用户的资讯要求书／建议要求书／报价要求书吗？ 
您是提供解决方案的项目负责人吗？如果是，请提供支持材料。 
您有参与协助最终用户准备RFI/RFP/RFQ资讯要求书／建议要求书／报价要求书吗？ 
在给用户介绍的方案中包含了思科的哪些技术架构产品？ 
       ____% 无边界网络架构产品（安全／无线）
       _____% 协作架构产品（统一通讯，新兴技术等） 
      _____ %  数据中心架构产品（存储／统一计算／应用网络服务／数据中心交换机）
   
    _____ % 其他产品 
解决方案：

__Microsoft on UCS,
__ SAP on UCS, 
___其他other:

思科产品（硬件及软件）列表价估算值（美金）：
预期下单日期：
请在您即将提交的商务计划书中包含以下内容（请以附件的形式提交）：
客户项目描述

网络要求
推荐的解决方案是：
部署的范围（区域／城市／点数）：
项目预期进度表及推进计划
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