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合作伙伴概览

合作伙伴业务机会
将客户迁移到提供增值安全服务的新 Cisco® ASA 5500-X 系列下一代防火墙能够带来可
观的收益，因为：

• Cisco ASA 5500 系列拥有全球最大的防火墙客户群，从该系列迁移到新平台预计会在
全球带来超过 20 亿美元的商机，在中国可带来超过 2 亿美元的商机。

• 无论您是出售自己的增值服务、转售思科品牌服务，还是利用思科协作服务来支持新服
务，此解决方案都为您提供增加服务收入的机会。

• 您可以向客户提供特别促销活动及终止销售公告，以便吸引他们立即进行迁移。

客户收益
Cisco ASA 5500-X 系列下一代防火墙使组织能够在整个网络中实施基于情景的策略，从而
安全地加速业务创新，实现对应用、用户和设备的精细控制，提供全面防护且不降低性能。

Cisco ASA 5500-X 系列下一代防火墙：

• 不仅提供业内最可靠的状态检测防火墙，还具备强大的下一代功能，如应用可见性与控
制性 (AVC)、入侵预防系统 (IPS)、Web 安全和基于云的 Web 安全、高度安全的远程
访问和僵尸网络流量过滤等，从而打造全面的安全解决方案1，消除安全隐患。

• 通过 Web 信誉和互联网威胁信息增强防火墙、IPS 和 Web 安全服务，提供针对零日威
胁的实时防御。

• 增强网络集成的基于情景的安全策略，以简化防火墙策略管理。这些安全策略因具体的
应用、用户和行为而异。

• 提供可预测的性能和可扩展的安全性，使组织能够运行多个安全服务，从而最大程度地
降低风险和防御新威胁，同时不降低性能。

目标受众
对于企业和中端市场，本解决方案的目标对象是安全解决方案购买者。对于小型商业公

司，购买者可能是 IT 经理。

请联系现有 ASA 客户群，向其提供终止销售公告。这为您创造了力促客户迁移的良机。

以下三类客户应视为主要目标：

• 现有的 ASA 5500 客户

• 使用第三方 URL 过滤产品的客户 

• 在接下来的 12 个月内即将迁移的其他防火墙客户，特别是支持自带设备 (BYOD) 和云
计算的客户，或在实施可接受的使用策略中遇到挑战的客户。

引进新的 Cisco ASA 5512-X、ASA 5515-X、ASA 5525-X、ASA 5545-X，以及 ASA 
5555-X 和支持性安全服务：思科基于身份的防火墙安全、IPS、僵尸网络过滤、云 Web 
安全、Cisco AnyConnect 安全移动客户端、应用可见性与控制性和 Web 安全基本版。

您的网络是否已就绪可应
对新一代的威胁？

1. 有关详细信息，请参阅《定价和订购指南》。
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行动号令
1. 找出重要的潜在客户：向业内最大的防火墙客户群告知 ASA 5500 系列即将终止销
售，为您创造销售机会。正如竞争产品客户群一样，支持 BYOD 计划的组织也是重要
的潜在客户。

2. 吸引客户：使用新的《思科 2013 年度安全报告》和新的《充分利用下一代防火墙》
白皮书和《安全不打折扣：ASA 5500-X 下一代防火墙》白皮书，介绍下一代防火墙
解决方案所具有的广度和价值。合作伙伴市场营销中心上的“您的网络是否准备好应

对下一代威胁？”活动提供了上述白皮书。

您也可以使用电邮模板、电话脚本和合作品牌广告来传达思科情景感知威胁防御方案

的价值。

3. 提供特惠：提供 Cisco ASA 固定折扣促销和其他购买优惠，提高客户解决方案的性价
比。

4. 提供融资：充分利用 Cisco Capital® China 融资选项的好处。

5. 捕捉机会：销售思科品牌服务（用于转售）和协作服务（支持销售自家品牌的服务）， 
提高您自己的实践能力。通过更深入地了解客户的网络性能，您可以发掘新业务机

会，增强盈利能力。

6. 对客户进行安全评估：提供安全评估，以扩大销售机会。

优惠

Cisco TMP 服务
以旧的 ASA 5500 系列设备换购新的 ASA 5500-X 系列时，可享受思科以旧换新计划 
(TMP) 中提供的特惠。

对于从 Juniper 安全产品到思科的迁移， 还提供安全竞争设备交换优惠和安全升级促销。

启发式问题
1. 实时威胁检测：安全威胁可在数分钟内扩散至全球范围，导致巨额收入损失。您是否
能够近乎实时地发现您的网络安全威胁？您是否有兴趣通过实时威胁源将您的安全设

备（如电邮、Web、防火墙和 IPS 系统）用于全球实时的历史威胁和漏洞分析以及缓
解数据库？

2. 解决现今的 BYOD 挑战：您是否希望在移动设备接入网络前了解有关其类型、位置和安
全状态的详细信息？您是否对专为情景感知安全而设计的解决方案（它提供使用户能够

安全地按照他们喜欢的方式工作所需的可见性）感兴趣？此情景包括用户身份（身份）、 
用户要访问的应用或网站（事情）、访问的来源（地点）、访问的时间（时间）和用

于访问的设备的属性（方式）。

3. 采用多个安全服务时的性能：您是否希望在不降低性能的情况下向基础设施添加安全
服务（如 IPS、僵尸网络过滤器或 Web 安全）？为采用多个安全服务，设计了一个面
向未来的平台。

4. 应用可见性与控制性：您是否对精细的应用可见性与控制性感兴趣？您是否将从基于
情景的控制获益（该控制允许您对基于 Web 和云的应用的访问进行分类和管理，并可
以控制哪些应用及其使用方式）？ 
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