思科FY07 Q4渠道合作伙伴整合方案激励计划发布
网络会议Q&A
Q:    请问具体的九个行业是哪几个？
A:    有医疗,智能楼宇,零售业,制造业,交通业,仓库管理业,电力行业,电信运营商,金融业.

Q:    是否能把这次会议的幻灯片发给我们？
A:    会后会放到渠道网站上供合作伙伴查看.

Q:    会后有问题可以找谁咨询呢？
A:    可以与思科渠道客户经理联系或拨打合作伙伴服务中心热线8008101515(拨1,口令5511)010-85155214/5123/5215.

Q:    SIP项目已经提交，还没有批复，能否修改？
A:    无论是项目还是解决方案,如果已提交,只要在CISCO没有最终邮件回复确认你的解决方案或者项目已经彻底批复的情况下,都可以进行更改和更新项目信息或者解决方案信息.

Q:    能不能公布一些样本SIP方案?

A:    我们有一部分样本已经通过VOD的形式放到了思科中文网站上，供我们的最终用户和在线的其他人员点击.我们在上面一共放了5个解决方案,大家不仅可以听还可以看到他们的VIDEO, 
Q:   这个活动主要是针对SI的吧？我们分销代理有什么意义吗?

A:    主要针对我们的合作伙伴,我们的合作的合作伙伴包括金牌代理商银牌代理商,高级认证代理商还有具有垂直行业解决方案的代理商.

Q:    怎么申请SIP的返点?

A:    SIP的返点奖励是不需要申请的,并不像AIP那样要在网上做CLARM.SIP会每季度根据你的销售业绩直接在后台做返点奖励的计算.然后给到大家.

Q:    SIP 和AIP(ISR)有没冲突？
A:    SIP可以跟我们的产品奖励计划叠加.也就是说SIP或者是AIP或者VIP都是可以叠加使用的.比如说你今天做了一个项目参加了AIP,ISR拿到了你的10个返点,这个项目刚好又符合一个SIP的项目,那最多可以拿到15个点的返点.

Q:    已经下单的项目是否可以再注册?

A:    如果最终用户发标书以后你就不可以再注册这个项目了..我们希望注册的是一些销售机会,而不是已经下单的项目.

Q:    我记得去年10月底已经截止提交解决方案了，现在如果想提交没有注册过的项目,是否还可以？谢谢！
A:    去年10月是做一个项目截止但是至今仍然可以提交您的解决方案.提交解决方案的截止期限按思科的财年算FY07年底之前都是可以的.对于没有注册过的项目也可以提交.

Q:    思科是否有特定方式通知代理商SIP申请失败？我们曾经收到过批复，但改正后没有动静了。
A:    如果您收到了CISCO的特别通知称,您的解决方案申请失败的话,就不单纯是修改的问题,需要重新提交您的解决方案。因为这相当于CISCO已经判定这个解决方案不是我们认为符合SIP合格的解决方案，要重新提交而不是简单修改。.但是我们大多时候是需要合作伙伴提供更多的信息，在这种情况下我们会在哪些信息需要您提供等方面为您做一个非常清晰的澄清.针对这些问题做些补充后,我们会再审核.

Q:    项目如果得到批复，我们在跟总代下单时，需注意哪些事情？
A:    其实项目得到批复以后就和正常得到订单一样,不需要任何注意,我们只会说从总代这边拿到POS REPORT,只要这个POS REPORT报的是贵公司的名字,我们就可以拿到贵公司针对SIP这个项目的销售业绩.通过您的销售业绩我们会来核算到底是3个点还是5个点的返点奖励.

Q:   如果一个项目，没有发标书，我们做了解决方案，后来用户选择了我们，还未下单，这样可以申请SIP吗？
A:   根据您提供的信息我们觉得这是一个符合SIP的项目,但是申请SIP项目之前你要成为思科SIP解决方案的提供商.也就是说贵公司的解决方案一定是思科已经审核批复通过的解决方案,在这个基础上,您才可以注册您的每一个项目,并且我想补充一句,每一个代理商是不限于只提供一个解决方案的,你可以提供很多解决方案,只要说这个解决方案是成熟的解决方案,项目也是针对这个解决方案的销售。
Q:    类似SIP申请有没有判定优先的条件？比方说，有金牌、高级同时申请类似的方案，是否优先支持金牌？
A:    我们在判定的时候是没有优先的条件的,无论你是金牌还是高级认证代理商或者你今天只是一个垂直行业的提供商和思科没有任何认证关系,只要我们认为你提供的技术是非常有价值,是符合我们重申的条件的话,我们都会批复,并不是说一个行业针对一个解决方案我们只批复一个，我们会批复很多个,只要它是一个成熟的解决方案.但是,如果合作伙伴在遇到同一个项目的时候,那么第一个报备这个项目的会受到我们的保护.

Q:   我们注册的项目，如果7月底前还没有完成项目下单，是否还可以得到返点？谢谢.

A:    如果这个项目想拿到返点的话,一定要在7月底项目截止之前要把这个项目报备了.如果报备了我们可以保证这个项目有3个月的有效期.在有效期之内,如果你成功的完成了这个项目的下单,仍然可以拿到这个返点.这个有效期是和POS REPORT的有效期一样的,一个折扣的申请有效期是两个月到三个月,因此只要你这个记录申请是在7月底之前完成,那么有效期会是在这之后的两三个月.

Q:    如果项目分为几期建设,第一期中不涉及第3方应用怎么算?
A:    我们在最后批复的时候只针对已发生的这一期的所牵扯到的跟SIP相关的金额作为这个项目如何返点进行计算.    
