PDR China Win back OIP项目注册流程指导
第一步：用CCO账号和密码，登陆PDR网站：www.cisco.com/go/pdr，您可以查看到您的CCO的Profile信息

[image: image7.png]Logged In| Profiis | Contacts & Feedback | Help | Site Map | Select a Location / Language -

CiscoSYSTEMS

HOME

Partner Deal Registration

Cisco Partner Central

Partner Deal Registration

Logged In: pec_hold_test 11
pec_hold_test_11

Related Tools:

Welcome pec_hold_test_11 pec_hold_test_11, Cisco MarketPlace:
TAC Service Recest Tool

5 5 Parner Cortact, the PARTNER DEAL REGISTRATION (PDR) system allows you o register deals for promotions and
prograims, subimt them for qualfication and rack thel status. I you siso are  Pariner Admiistrator, you have resc-only
access 1o aldeals created for you company. Please see helow for an outine of avaiatle festures:

 Verlty yaur profile avaistle st the hattam oftis page and i the PDR Profle page
 Track or enter new deals by clicking on the Desls tab
© by Desls gves you accessto deals direcly related to you
© Deal Resistration allows youto erter new deals an subitthem for alfication approval
© Deal Search allows you o search for specific deals
© Deal Sharing ensbles youto share with ther users working at your company or ot Cisca
@ Partner Desl Registration automatcally checks for you what promotions your company s enfieco access: resuts and
detalls are available onthe PDR Promotions page
 The Reports tah alows youta run reports an dels you have accessto

Please Note: The fact that a promotion is avaiabi to you doss not inpy that any desl applid against t automatically calfies

Company Profile.

Company Nam RESPONSIVE DESIGNS INC - TEST2
Purchasing Relationship: DRECT e





第二步：点击“Promotion”，查看您现在可以参加的激励计划，一级合作伙伴请选择China Win back OIP-1tier左侧的单按钮，二级合作伙伴选择China Win back OIP-2 tier左侧的单按钮，再点击“Create New Deal against Promotion”创建一个新的Deal; 若要查看详细的China Win back OIP-2 tier或者China Win back OIP-2 tier激励计划内容，点击“Promotion Code”下的相关链接 
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第三步：点击创建新的Deal后，页面跳转到Deal中的“Deal Registration”部分, 首先输入项目基本信息即“Enter General Information”部分，所有信息请务必用英文填写，其中*部分，为必填信息
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第四步：回答“Promotion Questionnaire”，需要输入的信息，请参考以下内容：
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第五步：上传文档，进入“Attach Documents”页面，上传OIP项目要求的文档，如果您没有需要上传的文档，可以跳过此步
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第六步：查看和提交项目信息，在“Review和Submit”页面，查看您所提交的信息并最终提交
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若要将您的项目信息分享给别人，在此输入相应人员的CCO ID





选择相应技术





搜索最终用户信息，如果搜索不到，


创建新的最终用户信息





输入Partner信息





输入CAM邮件地址





预测项目结束日期





Cisco产品订单量预测





预测Cisco产品订





输入项目名称

















最终用户公司雇员规模


最终用户联系人固定电话


最终用户联系人移动电话


最终用户其它联系人名字





最终用户所在地区 





最终用户公司网站，如果没有，请用NA标出





是否需要LAN/Switching？


是否需要WAN/Routing？


是否需要Security？


是否需要Voice/IP电话？


是否需要Wireless？





简单描述最终用户存在的机会和你的投入


是否拜访过最终用户？


是否已提交网络配置/方案实施？


最终用户是cisco现有的用户吗？


请说明最终用户使用的网络配置主要品牌











请输入您的手机号





提交项目





输入您公司的BE ID





最终用户公司名称





最终用户所属行业





上传文档








