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什么是Meraki?











Meraki Dashboard演示



Meraki的数字





MERAKI的數字
1. 中国市场GTM

2. 三位数同比增长

3. 60％新客户 (包括国企, 民企)

4. 新客户一年翻四倍

5. 三个月销售周期



Meraki落地中国最新进程



Meraki落地中国最新进程
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銷售Meraki的5+5战略



选MERAKI的原因
1. 统一管理（中央集权/分权）

1. 跑出去 (牛奶公司, 国泰航空)

2. 跑进来 (星巴克, H&M, 优衣库)

2. 点多难管

3. 用云

4. 安全 (Auto firmware updates e.g. WPA2漏洞)

5. 赚钱 (看人流开店关店加价减价/Loyalty program/省时省人/)



关键点
1. 由上而下 (CIO, CMO, CDO)

2. 人要找对 (关系, HQ vs Local, IT Head vs BU) 

3. Partner要对 (82号令, 微讯连接, RMA)

4. 价钱要解释TCO (折扣, MSP, Cisco Capital)

5. Cisco整体解决方案 (N9K, UC, CMX, AS/TS, Cisco Capital)



5-YR TCO对比



谢谢!


