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Adecuacion de la inversion
tecnologica a la evolucion de las
necesidades del negocio

La financiacion es una
estrategia de compra
que puede aportar
ventajas sustanciales
alaempresa

La financiacion de la tecnologia
puede suponer un claro avance
en los beneficios estratégicos
en términos de productividad,
eficiencia y competitividad,

sin que ello afecte a los
presupuestos de capital.

Ya sea para dar una respuesta a

los cambios del negocio o para
hallar la solucién a la obsolescencia
tecnolégica, la financiacion ofrece
una serie de opciones que pueden
planificarse alo largo del tiempo
para ajustarse a sus necesidades de
actualizar o ahadir nuevos equipos
durante el periodo de validez del
acuerdo. Ademas, constituye una .
idiotiiely g Cuando se trata de comprar tecnologia, la cuestion de
de elaborar un plan estratégico . = = .
relacionado con la tecnologia, sin cOmMo adquirirla es tan importante como la de qué se

que ello signifique necesariamente =
una mayor inversion de capital. debe adqumr.

e CECIOT R Una decision sobre financiacion fundamentada deberia

integrar la estrategia de gestion

de activos con la estrategia tener en cuenta toda una serie de factores técnicos,

financiera al objeto de optimizar

B benoficios e financieros y comerciales, y ser lo suficientemente flexible

capital invertido (ROI) y el coste para adaptarse a las estrategias actuales y futuras de la
total de propiedad (TCQO). También

es posible incorporar los costes empresa. De ese modo, la adquisicion de tecnologia deja
Selmplement SEEELC' ¥ de ser un coste y se transforma en una oportunidad para

mantenimiento, distribuyendo los

costes totales a lo largo del tiempo. aportar valor al I’]egOCiO_




El modo en que una

empresa adquiere
la te€nologia es tan
Impaortante como la

ecision sobre
qué tecnologia
debe adquirir







La gestion de los
activos tecnolégicos

Financiar los pagos ofrece la posibilidad
de adecuar los ciclos de vida de la
adquisicion, la renovacion y la eliminacion
de equipos a las condiciones financieras,
y contribuye a elaborar una estrategia
proactiva para gestionar y planificar los
activos con el fin de mejorar el ROI.

Ademas, la financiacion también ayuda
a evitar la pesada carga que supone la
eliminacion de los equipos y el impacto
medioambiental que ello conlleva.

Consideraciones
de tipo financiero

El coste real de una solucion

tecnologica abarca el hardware, el
software, el despliegue, el servicio,
el mantenimiento y la financiacion.

El acuerdo financiero puede
confeccionarse de forma que

incluya todos los elementos de

coste en pagos fijos y predecibles,
permitiéndole implementar una
solucion completa, reducirel TCO y
mejorar sustancialmente el cash flow.

Por otra parte, la solucion de
financiacion ayuda a conservar
el capital para otras inversiones,
y contribuye a aumentar la
rentabilidad y el ROI..

La financiacion
proporciona

un marco
estratégico que
aporta beneficios
técnicos,
financieros y
empresariales:

—Incrementa los beneficios
empresariales al garantizar
el éxito de los proyectos
tecnologicos y, por lo tanto, un
mayor grado de competitividad.

—Ofrece la flexibilidad de la
actualizacion y la renovacion
de la tecnologia, asegurando
una adecuacion constante de la
estrategia comercial y tecnologica.

—Combate la escasez de capital,
permitiéndole afrontar otras
inversiones sin poner en peligro
la liquidez del negocio.

La financiacion a través de un especialista en tecnologia

Es importante saber elegir un
proveedor de soluciones de
financiacion que posea profundos
conocimientos practicos sobre

la tecnologia actual y la prevista,

y los posibles beneficios para la
empresa.

Cisco Capital ofrece este enfoque
estratégico y compensado en sus
soluciones de financiacion para
tecnologia.

Nuestros programas de
financiacion innovadores para las
soluciones Cisco nos permiten
actuar, ademas, con la solidez
propia de un socio de financiacion
a largo plazo.

Como miembros de la familia
de empresas Cisco, nuestro
COMPromiso se centra en
identificar las necesidades de
nuestros clientes y potenciar al
maximao su éxito.

Y todo ello lo logramos
proporcionandoles los productos
y Servicios que necesitan para
simplificar sus planes estratégicos
de desarrollo tecnolégico.

Cisco Capital, en calidad de socio
comercial acreditado, ayuda a
nuestros clientes a aportar mayor
valor a sus negocios y a mantener
un nivel de competitividad
sostenible.




More Cisco expertise.
More flexible financing.

La financiacion
contribuye a
impulsar los
e I0S
empresarizc
protege el ¢

¢Necesita ayuda?

Visite www.cisco.com/go/capital_europe para
conocer mas detalles sobre los programas ylas ofertas
de financiacion y para ponerse en contacto con su
Lease Account Manager local de Cisco Capital.

Visite www.cisco.com/go/partnerlocator aqui para
encontrar un socio local especializado en la prestacion
de servicios de asistencia, instalacion, consulta y
disefno de redes.

O, si lo desea, visite www.cisco.com/offer/callback
aqui para ponerse en contacto con un representante
de Cisco
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