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Die Technologie-Investitionen
sollen zukiinftigen Anforderungen
stets gerecht bleiben!

Die Finanzierungs-
Entscheidung ist oft genau so
wichtig wie die Technologie-
Entscheidung!

Mit der Technologie-Entscheidung
wollen Sie Ihre Produktivitat, Effizienz und
Wettbewerbsfahigkeit steigern — und
das moglichst ganz ohne Auswirkungen
auf die Investitions-Budgets.

Technologie- und Finanzierungs-
Entscheidung sollen so aufeinander
abgestimmt sein, um auch auf kinftige
Bedurfnisse reagieren zu konnen

und lhre Technologie stets auf dem
neuesten Stand zu halten. Hierzu
bedarf es vertraglicher Optionen, die

es zulassen und fordern, daB3 Sie die
technologische Ausstattung stets
erneuern oder weiter ausbauen konnen.

Durch eine Finanzierungslosung

sollen die Kapitalrendite und die

,Total Cost of Ownership® optimiert
werden. Ideal ist es auch, wenn die
Nebenkosten inclusive des Service und
der Wartungskosten ebenfalls in das
Angebot eingeschlossen werden konnen.
So verteilen Sie Ihre Gesamtkosten

auf eine groBere Zeitspanne.




Wichtige Aspekte
in der Beschaffung
neuerer Technologien
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Vornahme
dringend
notwendiger
Investitionen

So wurden bei einer Fusion von zwei
fUhrenden Banken sehr deutlich,
dass ein Uberaltertes Telefon-
System und Netzwerk das nunmehr
neu entstandene Unternehmen

am Wachstum hinderte.

Wegen fehlendem Budget wurde
die Hoch-und Umristung bereits
um 18 Monate verzogert, was
wiederum negative Auswirkungen
auf den Umsatz und die Rentabilitat
bedeutet hatte. Die nunmehr

von Cisco Capital™ angebotene
Finanzierungslésung enthielt einen
Zahlungsaufschub. So konnte

das Projekt mit strukturierten
Ratenzahlungen doch alsbald
umgesetzt werden. Das neue
Telefon-System und das

moderne Netzwerk brachte dem
Unternehmen sofortige Vorteile.

Innovativer Ansatz zur Losung
von Budget-Problemen

Als eine Berufsschule in den Niederlanden sieben Standorte Uber

ein leistungsfahiges konvergiertes Netzwerk zu einem modernen
Campus verbinden wollte, bot ein Partner eine Losung von Cisco
Capital an. So musste die Bildungseinrichtung bei den grundlegenden
technischen Anforderungen keine Kompromisse eingehen.

Das Finanzierungsangebot von Cisco Capital enthielt eine Kauf- und
Rucknahme-Option (Sale-Lease-Back), wodurch die Schule eine
Finanzspritze fur ihre bisherige Technologieausstattung erhielt. Damit
wurden die Zahlungen fur das erste Jahr beglichen, und nicht zuletzt
die Bereitstellung der gewtinschten Infrastruktur ermoglicht.



Kaufmannisches
Asset-Managment
von der Beschaffung
bis zur Entsorgung

Finanzierungslosungen ersetzen vielfach
die intern aufwendigen Prozesse entlang
des Lebenszyklus von der Bestellung

bis zur Entsorgung an. Hierdurch

wird die Kapitalrendite optimiert.

Finanzielle
Gesichtspunkte

Die tatsachlichen Kosten einer
Technologieldsung beziehen sich auf
Hardware, Software, Bereitstellung,
Service, Wartung und Finanzierung.

Eine Finanzierungsvereinbarung
kann so strukturiert werden,

daB alle Einzelkosten in festen,
vorhersehbaren Raten enthalten
sind. So kdnnen Sie eine komplette
Losung bereitstellen und die
Total Cost of Ownership“ senken.
AuBerdem bleibt bei einer
Finanzierungslosung das Kapital
fUr andere Investitionen verflgbar
und tragt zur Rentabilitat bei.

Optimierte
Finanzierungslésungden
sind die Grundlagen

fur technische und
finanzielle Vorteile

Verbessert die
Unternehmenssituation bei
komplexen Technologieprojekten
und verbessert die
Konkurrenzfahigkeit.

Bietet flexible Erneuerung und
Upgrades in der Technologie-
Ausstattung, um diese stets an
die Unternehmensstrategien
anzupassen.

Schutzt das Kapital und ermoglich
daher andere erforderliche
Investitionen ohne Kompromisse.

Finanzierung durch einen Technologie-Spezialisten

Die Auswahl eines
Finanzierungsanbieters

mit profunden Kenntnissen
der aktuellen und kunftigen
Technologie-Entwicklung
und der potenziellen
Unternehmensvorteile ist von
groBter Wichtigkeit.

Cisco Capital bietet einen
strategischen Ansatz zur
Finanzierung lhrer Technologie-
Ausstattung.

Wir bieten als global aktiver,
starker und langfristiger
Finanzierungspartner innovative
Finanzierungslésungen fur alle
Cisco-Technologien.

Als Tochtergesellschaft des
Cisco-Unternehmens bemuhen
Wir uns um eine genaue
Kenntnis der Anforderungen
unserer Kunden. So kénnen

wir erfolgreiche und optimale
Losungsvorschlage bieten.

Wir bieten unseren Kunden die
fur Ihre Technologie-Strategie
erforderlichen Produkte und
Services.

Cisco Capital ist ein
vertrauenswurdiger
Geschaftspartner und schafft
bleibende Unternehmenswerte
und nachhaltige
Wettbewerbsvorteile fur seine
Kunden.



More Cisco expertise.
More flexible financing.

Eine Finanzierunc

schafft komme
3ile und
Kapita
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Brauchen Sie Hilfe?
1

Unter www.cisco.com/go/capitaleurope erhalien Sie
weitere Informationen zu unseren FINGNZIErUNGSangeboiEn™
und -programmen sowie die Kontakidetails Inres'teasing
Kundenberaters von Cisco Capitalvor Ort.

Unter www.cisco.com/go/partnerlocator, um einen
lokalen Partner zu finden, der als Experte spezialisierte
Netzwerkdesigns, Consulting-, Installations- und Support-
Services bietet.

Oder unter www.cisco.com/offer/callback, wenn Sie mit
einem Cisco-Mitarbeiter Kontakt aufnehmen mochten.
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