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CISCO. Financieringsoplossing voor later betalen

Capital

Nu kopen, later betalen!

Financieringsoplossing van Cisco Kosten voor aankoop van
Capital™ voor zes maanden later betalen. technologie MAAR geen

In de uitdagende zakelijke omstandigheden van vandaag is
het beheren van de cashflow voor de meeste organisaties
van levensbelang. Tegelijkertijd is het voor het behouden
van een sterke concurrentiepositie noodzakelijk uw
technologie actueel te houden. Wat zou u doen als u de
mogelijkheid werd geboden de technologie te verkrijgen die
uw bedrijf nodig heeft om een sterke concurrentiepositie

te behouden en toch nog gewoon over uw geld te kunnen
beschikken? Hoe kunt u uw voordeel doen met geld uit een
toekomstige begroting als u momenteel niet beschikt over
voldoende middelen?

middelen meer beschikbaar

Cisco Capital™ heeft hiervoor de oplossing in huis: dankzij
ons flexibele programma voor later betalen hoeft u niet
meer te wachten op de volgende begrotingsronde. Tot
zes maanden uitstel van uw eerste financieringsbetaling
kan u de financiéle ruimte geven die u nodig hebt voor
het doen van noodzakelijke uitgaven. Dit maakt het voor u

— Later betalen
mogelijk noodzakelijke beslissingen te nemen en uw bedrijf |

| | |
te ondersteunen door te voldoen aan de technologische

behoeften van uw bedrijf, naar eigen inzicht en volgens Vandaag Jaar 1 Jaar 2 Jaar 3
uw eigen tijdplanning, in plaats van te volgen wat door uw
begroting wordt gedicteerd.

‘Andere financieringsvoorwaarden beschikbaar, onder bepaalde voorwaarden.
Niet in alle landen beschikbaar.
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Cisco Capital kan de doorslag
geven

Cisco Capital, een volledige
dochteronderneming van Cisco’, blijft
zich inspannen om krediet beschikbaar
en betaalbaar te maken voor de meeste
Cisco-klanten.

Als bedrijfsgebonden financieringsbron
ervaren wij niet de financi€le
capaciteitsproblemen die momenteel
sommige andere banken, financi€le
instellingen en onafhankelijke
leasebedrijven plagen. Wij kunnen
gebruikmaken van de sterke financi€le
positie van ons moederbedrijf, Cisco, om

onze klanten een alternatieve kapitaalbron

te bieden. Als betrouwbare zakelijke

partner kan Cisco Capital u helpen bij het

verkrijgen van het juiste Cisco-product
volgens de meest gunstige en flexibele
aankoopstrategie voor uw bedrijf.

Profiteer van de unieke financieringsmogelijkheden die
Cisco Capital te bieden heeft

Cisco Capital kan u helpen bij het vinden van een gunstigere en
flexibelere aankoopstrategie voor uw Cisco-producten door middel
van:

= Cash- en kredietbehoud doordat u toegang hebt tot een
alternatieve kredietlijn

= Flexibele financieringsstructuren en voorwaarden die
toegang bieden tot middelen uit toekomstige begrotingen, met de
mogelijkheid kapitaaluitgaven te boeken als operationele uitgaven

= Concurrerende financieringstarieven en restwaardes op de
Cisco producten die u helpen uw totale eigendomskosten te
verlagen

= Uitlijning van projectkosten met technologische voordelen voor
een hoger rendement

= Financiering van de volledige bedrijfsoplossing (Cisco-
apparatuur, software, services, partnerservices en aanvullende
apparatuur van derden)

= Financiering op maat die resulteert in de beste economische
scenario’'s en een optimale gebruiksduur van uw apparatuur,
rekening houdend met de unieke omstandigheden van uw bedrijf
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Meer informatie

Neem contact op met de vertegenwoordiger van Cisco Capital of
uw Cisco-partner voor meer informatie over de wijze waarop Cisco
Capital van doorslaggevende betekenis kan zijn voor uw bedrijf.
Vandaag.

www.cisco.com/go/capital_europe

More Cisco expertise.
More flexible financing.



