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Prospective suppliers 
complete the on‐line  
registration form. 
Confirmation is emailed.  
Data is retained for two 
years.

Data is made available 
to sourcing managers.  
Suppliers will only be 
contacted if additional 
information is needed.  

If an opportunity 
arises, a certified 
diverse‐owned 
supplier is matched 
to that opportunity.

Prospective supplier 
meets with Cisco’s 
team to ensure 
understanding of 
requirements. 

Supplier is awarded 
the business based 
on selection criteria.  

Supplier becomes a Cisco 
vendor and completes an 
on‐line Global  Supplier 
Enrollment Package.  
Vendor is introduced to 
diverse supplier 
development programs. 

Performance 
measurements and 
capturing spend  
data process begins.  

After Meeting Cisco, Matchmaking Process
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Diverse‐owned 
company identifies and  
participates in sourcing 
event that Cisco 
participates in  to 
identify potential 
business opportunities. 
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Prospective supplier is 
invited to compete 
through our on‐line 
system. Cisco will not 
accept unsolicited 
forms. 
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