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Veri ileti�imi ve a� teknolojileri alanında dünyanın öncü �irketlerinden biri olan 
Cisco Systems, tüm dünyada oldu�u gibi Türkiye’de de yepyeni bir fokus ile 
Büyüyen ��letmeler Pazarı’na yöneliyor. Büyüyen ��letmelerin a� 
teknolojilerinden do�ru yatırımlar ile maksimum i� faydasını sa�layabilmelerine 
destek olabilmek için, i� ortakları ile birlikte yo�un bir çalı�ma ba�lattı. Cisco 
Systems Türkiye kurdu�u yepyeni kanal ekibiyle ülkemizin çe�itli �ehirlerini 
dola�arak, büyüyen i�letmeler pazarında birlikte çalı�acakları i� ortaklarına 
e�itim veriyor ve Cisco Select Reseller adı verilen yeni kanal programını 
tanıtıyor. 
 

Cisco Systems’dan Büyüyen ��letmeler Pazarı’nda büyük atak 
 
Cisco Systems, bugüne pek çok dev �irketle çalı�malarından edindi�i tecrübeyi yeni 
bir pazara yönlendirerek, Büyüyen ��letmeler’in de a� teknolojilerinden en do�ru ve 
verimli biçimde yararlanmasını hedefliyor. Bu amaçla, yeni kurulan Cisco Systems 
Türkiye Kanal Satı� Ekibi, Büyüyen ��letmeler ve bu i�letmelere katma de�erli 
çözümler sunan i� ortaklarına odaklanarak, onlarla çok daha yakın bir çalı�ma içine 
giriyor. Cisco Systems Türkiye, büyüyen i�letmelere ve i� ortaklarına özel 
programlar, promosyonlar, satı� araçları, daha kapsamlı satı� öncesi / sonrası destek 
ve pazarlama stratejilerini bu yeni takım aracılı�ıyla sunuyor.  
 
Cisco Systems Türkiye, bu çerçevede ilk çalı�malarına, Adana, Ankara, Antalya, 
Bursa, Kayseri, �zmir ve �stanbul’u kapsayan bir roadshow ile ba�ladı. Sınırlı sayıda 
i� orta�ının davet edildi�i bu toplantılarda hem Cisco Systems Türkiye’nin bu 
pazardaki yeni vizyonu ve hedefleri hem de i� ortaklarının bu pazarda çok daha 
ba�arılı olabilmeleri için ba�latılan Cisco Select Reseller Programı’nın tanıtımı 
yapıldı. Ayrıca i� ortaklarına, Büyüyen ��letmeler pazarına yönelik Cisco ürün ve 
çözümleri hakkında bilgi ve satı� e�itimi verildi.  
 
“Cisco Select Reseller” Programı 
 
Cisco Systems’ın Büyüyen ��letmeler pazarına yönelik olarak geli�tiri�i yeni bir kanal 
programı olan “Cisco Select Reseller”, Cisco Sales Associate (CSA) Sertifikasına 
sahip satı� elemanları çalı�tıran Cisco i� ortaklarının sahip olabilece�i bir ayrıcalık. 
Cisco Select Reseller programı, Cisco, i� ortaklarına, satı� öncesi ve sonrası teknik 
destek imkanı, Özel Rebate ve Ödüllendirme Programları, özel laboratuvar ve demo 
ekipman indirimleri, büyüyen i�letmelere yönelik ürün ve çözümlerde özel 
promosyonlar, ücretsiz e�itim fırsatları, son kullanıcıların ula�tı�ı bölgesel Partner 
Locator’de yer alma gibi alanlarda destek veriyor. Ayrıca pazarlama faaliyetlerini de 
Cisco pazarlama bölümü ile birlikte planlayıp uygulayabilme ve Cisco’nun bu i� için 
ayırdı�ı fonlardan yararlanabilme fırsatı sa�lanıyor.  
 
Cisco Select Reseller ile ilgili daha detaylı bilgi için:  
www.cisco.com/global/TR 
 



Cisco Systems hakkında: 
1984 yılında Stanford Üniversitesi’nden bir grup bilim adamı tarafından kurulan Cisco 
Systems, internet teknolojilerinde, mobil kullanıcılardan en karma�ık network 
omurgalarına kadar her tür altyapı için “uçtan uca çözümler” üretiyor. 1996 yılında 
Türkiye pazarına giren Cisco Systems, 115 ülkede internet üzerindeki dünya bilgi trafi�inin 
yüzde 80’ini yönlendiriyor.  
Dünyanın ilk çok protokollü yönlendiricisini bundan 19 yıl önce geli�tiren Cisco Systems, 
bugün, gelirinin yüzde 17’sini AR&GE’ye ayırıyor.�nternet dünyasının en geni� ürün a�ına 
sahip Cisco Systems’in teknoloji stratejisi, bilgisayar a�larının daha akıllı, hızlı, güvenli, 
duyarlı, esnek ve ölçeklenebilir bir yatırıma dönü�mesini sa�lamak.  
Bilgi temelli kurum ve ülke stratejisini benimseyen Cisco Systems Türkiye çalı�malarını 
internet teknolojilerinin i� süreçlerinden e�itime kadar her alanda yaygınla�arak, yerel ve 
uluslararası rekabet avantajı olarak kullanılması yönünde sürdürüyor. Kendi süreçlerini 
tamamen internet temelli hale getiren Cisco Systems bu alanda edindi�i deneyim ve bilgi 
birikimini dünyada ve Türkiye’de  çe�itli kurumlar ile payla�ıyor.  
www.cisco.com -www.cisco.com /tr 
 
Ayrıntılı bilgi için:  
�nfini �leti�im Çözümleri- Behice FUNDA, Gül�en DEM�REL 
Tel: 0212 229 53 79, Fax: 0212 229 07 61, e-mail: infini@infini-solutions.com 


