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i"‘? ’9”‘1‘#‘& ) 1’:" 3"&%3 Du har sakert markt att ekonomin
B soid’ el : o stramas &t. Men det innebaér inte att
foretagets investeringar maste upphora
helt. Begransade ekonomiska resurser
oppnar upp for att noggrant granska
kassaflode och utgifter for att skapa
mojligheter. Ett omrade dar ménga
organisationer kan gora utgifterna mer
produktiva ar teknikinvesteringar.

Det finns en rad olika alternativ for foretag
som behover investera i teknik — cavsett
om du behover byta ut ett fordldrat
system eller vill investera for att fa lagre
kostnader.




1. KOPMODELLER

Det forsta alla mindre foretag behdver ha
kunskaper om ar de vanligaste betalningssatten
for teknikinvesteringar.

Kontanter:

Om du har pengar pé banken kan du naturligtvis helt
enkelt kopa det du behdver. Men aven da ar det klokt
att fundera over om ett kontantkop verkligen ar det
basta alternativet.

= Nar val kopet ar genomfort, kommer da din leverantor
att fortsatta vara intresserad av hur din verksamhet
drar nytta av tekniken?

= Méste du dra igang hela processen pa nytt nar du
behover uppgradera, eller kommer leverantoren att
hjalpa dig?

Med sadana faktorer med i bilden kan det vara klokt
att titta narmare pé andra alternativ an ett kontantkop.

Banklan/6vertrassering:

Samma som kontanter men utan fordelen att det ar en
enda transaktion. Rantorna ar ldga, men vi vet inte hur
lange de ar kvar pa nuvarande nivaer.

Leasing/hyra:

Fordelen med utrustning och infrastruktur via

ett leasingavtal ar att bade leasingforetaget och
leverantoren har ett intresse av att projektet lyckas.
Du kan inkludera uppgraderingar och planera for
framtiden i takt med att behoven andras och
foretaget vaxer. Leasing/hyra fungerar inte for alla —
du behover till exempel en etablerad verksamhet och
kreditreferenser. Men ur aspekten att koppla en vision
till din IT-verksamhet ar det har ett mycket intressant
alternativ.



2. STRATEGISKA UTLAGG

Ett battre satt att motivera teknikinképen ar att
se dem som en investering istéllet fér en enkel
kostnad. Pa sa vis kommer du automatiskt att
tanka pa att fa tillbaka nagot av investeringen,
vilket du inte skulle géra om du planerade ett
direktink6p eller lanade eller sparade pengar
for att gora det.

Saker maste handa innan ett teknikinkop verkligen
kan bli en del av en foretagsstrateqi,

= Du maste definiera ett mal — vad exakt vill du uppné
med den nya tekniken som inte kunde nés tidigare?

= Personalen méste vara med pa forandringarna.

= Du maste valja ratt teknik.

= Du maste sprida tekniken pa ratt satt, med siktet
installt p& uppgradering nar nya relevanta
forbattringar dyker upp.

Vid det har laget kan det latt bli stressigt for ménga
chefer vid tanken pa hur komplext det hela kan bli.
Men tank dd pa detta:

= Betrakta problemet som det nya IT-inkdpet forsoker
I6sa. Inte bara "vi behover fornya var IT” utan
"vi behover fornya var IT eftersom det behdver
gora nagot specifikt”. Du kan nu skraddarsy din
bestallning efter féretagets behov.

= Fatta beslut pd varde snarare an pris. Ett billigt
system som gor samma sak som tidigare ar kanske
mindre vardefullt an ndgot som kostar mer, men
som kan 6ka produktiviteten.



3. HITTARATT PARTNER

Ett satt att ndrma sig problemet ar att kontakta
en palitlig partner som hjalper dig navigera
genom komplexa teknikinkop. Har ar nagra
tankar pa vagen som hjalp:

= \Valj en &terforsaljare som ar utbildad, certifierad
och som forstéar din bransch. Driver du en alternativ
biograf? Tala med nagon som verkligen kan det
har med biljetter. Driver du ett semesterforetag?
Tala med ndgon som verkligen forstar hur de olika
delarna flyg, hotell och fritidsupplevelser hor inop.

= Den andra partnern som kan hjalpa till en hel
del ar finansiaren. Det ar ovarderligt att ha
nagon som verkligen forstar sig pa leasing och
olika finansieringslésningar som dessutom har
insikt i hur man lankar ihop de olika delarnaien
teknikinstallation.

Det ar darfor en finansieringslosning som inte bara
stottas av en viktig IT- leverantor, utan som ocksé
hanteras av personer med expertkunskap i bada
lagren ar till nytta eftersom det ger flexibilitet inom
béda omradena.

Att leasa istéllet for att aga utrustningen har férdelar
som stracker sig langre an finansiell flexibilitet. Det
kan aven ge teknisk hjalp. Skaffa ett leasingavtal som
ar skrivet sé att det inkluderar teknikfornyelse och
uppgraderingar, istallet for att behova spara ihop
pengarna eller forhandla om ett nytt 1an.

Allt det har finns tillgangligt nar du valjer ett partnerskap
péa det har sattet. Det ar betydligt enklare att ta hjalp av
experter an att driva det hela pa egen hand utrustad
med enbart kontanter.



Leasing ar ett flexibelt alternativ som gor att du
kan képa det du behdver nar behovet uppstar.
Det finns flera fordelar. Cisco Capital EasyLease-
programmet ger*:

= Fasta avbetalningar utan att behdva lagga upp stora
kontantsummor direkt.

= Frigor arbetskapital.

= Olika alternativ vid leasingperiodens slut — kdp ut,
byt ut eller lamna tillbaks utrustningen.

= Finansierar en helhetslosning istallet for delar av en
l6sning.

Det skulle vara fel att bara lyfta fram ett alternativ
utan att dven visa pa andra finansieringssatt.
Fundera dven pa:

= EU:s och nationella stimulanspaket — lokala och
regionala bidrag.

= Statliga bidrag finns for vissa branscher och
omraden. Men tank pa att myndigheter far manga
forfragningar fran foretag som undrar om det finns
"nagra bidrag att f&” utan genomtéankta planer.

4. DET DU BEHOVER VETA OM LEASING

Cisco erbjuder EasylLease genom véara kanalpartners.
Du kan borja med att kontakta oss via var webbplats:

www.cisco.com/cisco/web/UK/solutions/small_
business/services/index.html

5. ANDRA FINANSIERINGSLOSNINGAR

= Det finns aven andra alternativ, som att salja aktier
i foretaget. Det har ar ett stort steg och ska normalt
bara goras om det finns andra foretagsskal an inkdp
av teknik.

*Villkor galler. Inte tillgangligt i alla Iander.


http://www.cisco.com/cisco/web/UK/solutions/small_business/services/index.html
http://www.cisco.com/cisco/web/UK/solutions/small_business/services/index.html

6. VAR FINANSIERINGSPROAKTIV

Om du vill fa finansiering fran banker eller Allt det har blir enklare om du kan prata med en

leasingforetag ska du tanka pa att samma regler lamplig tredjepartspartner om din verksamhet och
som galler for enskilda personer dven galler dina behov. Var strategisk istéallet for kortsiktig. Och
foretag: kom ih&g att tekniken ska forbattra din verksamhet,

inte tynga ner den.
= \Visa pé behovet av extrapengar med hjélp aven

aftarsplan Lycka tilll
= Ha bokforingen fullstandigt uppdaterad.

» Ha |&ga krediter p& annat hall — om inte bor du titta
pé alternativen.

= Visa att de system du vill kdpa ingéar i en langsiktig
plan, snarare an att de ska fylla igen ett hal.
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