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이창주차장
Channels, Partner Enablement
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BORDERLESS NETWORKS

Workspace에서 홗용 가능한 다양한 Application의 안전한 접속을
가능하게 하는 차세대 기업형 유무선 통합 Architecture
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기업고객의 비즈니스우선 순위 변화

출처 : Forrester Report “State of the CIO Agenda” January 2009:  600 Business/506 IT Executives

대고객상품및서비스혁신

효과적인고객관리신규고객확보및
기존고객유지

이러한요소들이새로운비즈니스모델을요구

1 2

높은생산성과낮은비용

낮은운영비용

직원들의생산성제고

글로벌시장짂출을위한기반마련

3

두드러짂변화 :
보다많은 관심과 투자가
고객과의인터랙션으로이동
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새로운 Business Architecture 접근전략

Borderless Networks

새로운기술을비즈니스
프로세스에 접목하여
보다민첩한고객대응

화상통신수단을
홗용하여고객응대
수준을높이고고객
서비스만족도를증대

직원의업무 홖경혁신을
통해생산성을향상하고
운영비용을절감

고객과비즈니스파트너와직원을보다가깝고편리하게연결
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Smart Business Architecture(~1000 nodes)

Network Management 
Integration Guides

Unified Communications 
Acceleration Guide

30 pages

Data Center and 
Collaboration

Deployment Guides

Late 2009

Configuration 
Reference

50 pages

Partner Enablement Assets

At-a-glance, what’s in it for me,
how to sell, and customer 

presentation

Design Guide

12–15 pages

Deployment Guide

50 pages

Partner and Customer
At-a-Glance 

Two pages each
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BN Architectural Play를위한시스코의준비

 VIP(Value Incentive Program) : VIP 14부터 신규 고객(OIP) 대상의
Router/Switch 매출에 대해 추가 VIP 인센티브 지급

 ISR G2 출시(10월 20일)를 통해 지사 IT 자원(라우터, 스위치, 무선랜, 서버, 
스토리지, 음성 및 비디오 게이트웨이)를 단일 플랫폼에 통합

 250~1000명 규모의 네트워크를 빠르게 구축할 수 있는
SBA(Smart Business Architecture)솔루션 제공
www.cisco.com/go/partner/smartarchitecture

 Cisco Discovery :
교체 주기에 이른 장비에 대한 자동 분석을
통해 새로운 영업 기회 확보
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BN Architectural Play

저희가 제안하는 제품은 IPSec VPN 성능이 120Mbps 나오는
고성능 보안 라우터입니다. 원하싞다면 실 망에 붙여서
직접 성능을 보여드리도록 하겠습니다.

저희가 제안하는 제품은 지사 업무 수행에 필요한 다양한 IT 자산을 단일 라우터
플랫폼에 통합하여, 단일 관리 체계를 통해 지사의
관리 부담은 낮추고 젂원 효율성은 높임으로써 단독형 장비 대비 75%의 운용 비용
젃감 효과를 얻을 수 있습니다.

또한 비디오 트래픽을 효과적으로 처리할 수 있는 아키텍처를 채택함으로써, 향후 보다
나은 고객 서비스를 제공하기 위해 요구될 다양한 비디오 어플리케이션을 원활하게
지원합니다.

다음에 방문 드릴 때는 실제로 귀사에서 저희 제품을 도입했을 때, 얼마만큼의 비용
젃감을 이룰 수 있는 지에 대한 조사 결과에 대해 설명 드릴 수 있기를 바랍니다.

기존의 단품 판매 방식의 영업 메시지

Architectural Play로 접근하는 영업 메시지
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