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Neue PDF-Profitabilitatsstruktur
Programme, die durch die neue Struktur ersetzt werden
PDF erlautert:

PDF-Tracks fur nicht Spezialisierte oder
umsatzbasierte Zertifizierte Partner

PDF-Tracks fur Partner mit SMB- und Express
Foundation-Spezialisierung

PDF-Tracks fur Partner mit UC-Spezialisierung
So gent's los!
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PDF-Programmgrundlagen

Presentation_ID

Cisco konzentriert sich darauf, die Profitabilitat unserer Partner, die im Small Business
und Commercial Markt tatig sind, zu férdern.

Im Rahmen des Partner Development Fund (PDF)-Programms erhalten Partner
Auszahlungen fir verkaufte Produkte aus dem Bereich Small Business, Small
Business Pro und Cisco SMB.

Das Programm basiert auf dem Prinzip der verkaufsabhangigen Bonuszahlungen, die
vierteljahrlich erfolgen - ohne Umsatzminimum!

Je mehr Sie sich als Cisco-Reseller spezialisieren, umso mehr kdnnen Sie verdienen!
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Struktur des Partner Development Funds

: . Core un Isco Classic
2. PDF: Pro (SB Pro und UC-LAsungen)

5-10% Auszahlung

Select und
Premier
Partner

Registrierung Beschleunigung  Spezialisierung
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Altes Programm (FYQ09) Neuer PDF-Track (FY10)

Registered Reseller Payment Program (RRPP) PDF Cash Back Basic
DMR Incentive Program PDF/MBO Program PDF Cash Back Accelerator

Partner Development Funds PDF Core

PDF Unified Communications PDF Pro (Basic oder Advanced)

VIP UC Express Commercial PDF
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PDF erlautert
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PDF-Tracks fur nicht Spezialisierte oder umsatz-
pasierte Zertifizierte Partner: Registriert, Service
Provider, Gold, Silber, DMR und Ecommerce
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PDF-Tracks fur nicht Spezialisierte oder Zertifizierte Partner:
Registriert, Service Provider, DMRs und Ecommerce

Programmubersicht

' SB PDF
Cash Back
Basic

SB PDF

Cash Back !

Accelerator

Fir nicht Spezialisierte
oder Zertifizierte
Registrierte Partner

Ruckvergitung: ~2%
$-Pauschale pro Produkt

Produkte: SB, SB Pro (ohne
Voice ) SPA-Telefone, festge-
legte SB Classic-Produkte

Flur DMR, Ecommerce (I)
und Gold, Silber & SP (II)

Ruckvergutung: Bis zu 5%

Produkte: SB, SB Pro (ohne
Voice (I & Il), SPA-Telefone, (I
& II) ausgewahlte SMB
Classic-Produkte (1)



PDF-Tracks fur und

SB PDF Pro Basic
SMB- oder Express Foundation-Spezialisierung

SB PDF Core
SMB- oder Express Foundation-Spezialisierung

Hinweis: Partner kdnnen sich fur beide Tracks anmelden
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PDF-Tracks fur Partner mit SMB- und Express

Foundation-Spezialisierung:
Programmubersicht

Fur Partner mit SMB- und
Express Foundation-
Spezialisierung

Ruckvergutung: 5%

Produkte: SB, SMB Classic

Hinweis: Partner kdnnen sich fur beide Tracks anmelden

Fur Partner mit SMB- oder
Express Foundation-

Spezial. — Advanced Track
far Partner mit UC-Spezial.

SB PDF

Pro Basic/ Fass
Advanced

N

Ruckvergutung: 10%

Produkte: Cisco Small
Business Pro, UC 520
(7900-Telefone nur im Basic-
Track)
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PDF-Tracks fur Partner mit UC-Spezialisierung

—
Commercial PDFE

I
SB PDF Pro Advanced

Mit SMB- oder Express Foundation-
Mit UC- Spez!alis!erung UND beliebiger UC-

Spezialisierung Spezialisierung
SB PDFE Core

Mit SMB- oder Express
Foundation-Spezialisierung

Hinweis: Partner kdnnen sich fiur alle Tracks anmelden
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Commercial PDF-Tracks fur Partner mit UC-
Spezialisierung: Programmibersicht

Fir Cisco Autorisierte
Business Edition Reseller

Commercial R
PDF BE

Ruckvergutung: 10%
Foundation, 16% Advanced

Produkte: Cisco Unified Commu-
nications Manager Business
Edition, ISR Gateways, IP-
Telefone der 6900 & 7900 Serie

Flr Partner mit Express
UC-Spezialisierung

Commercial
PDF EXPress g ammmee
ucC

jhts reserved. Cisco Confidential 12

Ruckvergutung: 10%
Foundation, 16% Advanced

Produkte: CUCME,
IP-Telefone der 7900 Serie




So geht's los!

Partner benoétigen ein gultiges CCO-Login und Passwort
und mussen als Administrator gemeldet sein

Um mit der Anmeldung zu beginnen, gehen Sie zum
Online-Tool Partner Program Enrollment (PPE):

WWW.CISCO.com/go/ppe

Das PPE-Tool zeigt samtliche Programm-Tracks an, die
dem Partner derzeit aufgrund seines Cisco-
Spezialisierungs- und Zertifizierungsgrads zur
Verfigung stehen

Befolgen Sie die sechs einfachen Schritte zur
Anmeldung
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http://www.cisco.com/go/ppe�

1. Schritt: Sprache auswahlen

Solutions Products & Services Ordering Support Training & Events Partner Central

PARTNER PROGRAM ENROLLMENT (PPE)

OBBIE to the Partner Program Platform - Enroliment Tool. “ou are now able to enrell, =ubmit and track muttiple
rough this integrated platform.

=] Quick Start [=) My Preferences

Enrollin a New Program

Select Language

Disclaimer

Engili=h

Wahlen Sie Ihre bevorzugte
Sprache aus, indem Sie auf
“Change Language”
(Sprache andern) klicken.

French - Fran

Thai - Ty

[ Change Language I Cancel
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2. Schritt: “Enroll in a New Program” auswahlen

Wahlen Sie

11 -
n r O I n a ROBBIE to the Partn d am Platform - Enrolime
o this n.

New Program”
(Anmeldung
Zum neuen
Programm)
aus dem

Quickstart-

Meni und ;?.'::.n: S ———
klicken Sie auf a

“Go”
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Program Hame a «

Training & Events

submit and tr:

Track Name | Solution Name

Status a -

Log Out

input in

Hext Approver
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3. Schritt: Programm auswahlen

Solutions Products & Services Ordering Support Training & Events

PARTNER PROGRAM ENROLLMENT (PPE)
Wahlen Sie [ m Enrolimert Home

das Programm
aus, fur das
Sie sich
anmelden
mochten, und
klicken Sie auf
, Select”

Eligible Programs Potential Programs

Select Program

[ Select Cigco Technology Migration
program

( Commercial Partner
Iﬂj Development Funds

[ Select SB PDF Cash Back Basic

[ Select WebEx Collaborative Resale
Program
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Partner Central

Program Hame Program Description

n up-front cr

nnel partnet in

Training
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4. Schritt:

Unter “Who is
Involved” (Wer
ist beteiligt)
konnen Sie lhre
Kontaktdaten
bestatigen und
lhren zustandi-
gen Cisco
Account
Manager
auswahlen.

Wenn Sie noch
keinen zustan-
digen Cisco
Account
Manager haben,
wahlen Sie bitte
“Unknown CAM”
(Unbekannter
CAM)

Kontaktdaten bestatigen

@ Delete Archived

Who is Involved Terms and Conditions Review and Submit

The Partner

*Reguired Field
Cisco Channel Account Manager Other

Partner Hame and Address : RAYTHEOHN COMPANY INC

(CAM) Email ID:

Use the Contact Details in my
User Profile:

Partner Contact: *
Cigco Channel Account Manager
(CAM):

Title: *

Find your CAM with the CAM

Phone Humber: * Locator.

Email Address: * ~ N~ Cisco Channel Account Manager
g (CAM) Email 1D:

, Inc. All rights reserved. Cisco Confidential
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5. Schritt:
anklicken

Damit
akzeptieren Sie
die mit dem
Programm
verbundenen
Geschaftsbe-
dingungen.

Laden Sie die
Bedingungen
herunter und
bewahren Sie
sie sorgfaltig
auf.

“Accept Terms and Conditions”

Who is Involved Terms and Conditions Review and Submit

% Terms and Conditions *

258K € -

stfran]n,
CISCO.

Partner Development Funds Cash Back Basic

2 channel partner payment
qpand their small
ents to qualifying channel

Click Here to Sign® [

Presentation_ID © 2009 Cisco Systems, Inc. All rights reserved. Cisco Confidential

Rules and Guidelines



6. Schritt: Anmeldung abschicken

[+ view Enrollment Activity

@ Delete archived

‘Who is Involved Terms and Conditions Review and Submit

Hler konnen Sle Enrollment Summary

I h r e n Enroliment Information:

A nm el d ean t r ag Ellrfllllr.lltarlt .is readyf_ér su-hmiSSiun_ H:chD::-::“s
uberprifen und S

abschicken.

Comments on this Enroliment:

[ Submit Request

Die Antrags-
Ve r S e n d u n g Solutions Products & Services Ordering Support Training & Events Partner Central

wird daraufhin

auf dem PARTNER PROGRAM ENROLLMENT (PPE)
Training | Suppo

BlIdSCh | rm Submission Confirmed

b es t at | g t . Thank you for submitting Your Application for Enrollment.

AulRerdem o wil be e vin il « apprawerdihis applcation or program SmallBusiness POF Cash Back Bask,
erhalten Sie lhre ot By ROBBIE TUMA on 25-u1.2009

Anmeldebesta-
tigung per E-
Mail.

@
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Wie kann ich meinen aktuellen Umsatzstatus
abfragen?

Solutions Products & Services Ordering | Support | Training & Events Partner Centra

Wahlen Sie PARTNER PROGRAM ENROLLMENT (PPE)

“Partner | | -

e o - Envlinent Tl You o ncw i o envl, st rck mulfe i Chenn

Intelligence” o g o et

aus dem PPE |

Quickstart-

Menl und

klicken Sie auf

"Go” Ab September 2009 kdnnen teilnehmende Partner ihren
Status uUber das Partner Program Intelligence Tool
abfragen.
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Die PDF-Anmeldung ist ab 3. August moglich!

Programminformationen erhalten Sie unter
http://www.cisco.com/web/DE/smb-partner-
portal/programme-incentives/partner-development-
funds.html

Melden Sie sich bis zum 19. September 2009 an, um

all Inre Umsatze ab Beginn des 1. Quartals zu registrieren.
Bei einer spateren Anmeldung konnen nur Umsatze %
angerechnet werden, die ab Beginn des Monats der
Anmeldung erfolgt sind.

Melden Sie sich heute an unter www.cisco.com/qgo/ppe!

ms, Inc. All rights reserved. Cisco Con fidentia 21
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S
Weltere Informationen

= http://www.cisco.com/web/DE/smb-partner-
portal/programme-incentives/partner-development-
funds.html

—Programmubersicht

—Liste der anrechenbaren Produkte
—F&A-Dokument

= Weitere Informationen auf Englisch

= WWW.CISco.com/go/ppe

—Geschaftsbedingungen der einzelnen Tracks — stehen
jederzeit als Download zur Verfligung
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