
Weitere Ressourcen

Fünf Möglichkeiten, Ihren Betriebsablauf zu 
vereinfachen und Kosten zu sparen

So verwandeln Sie Ihr Netzwerk 
in eine Innovationsmaschine.

1. Prashanth Shenoy, „Cloud-Managed IT: The Demystification of Cisco Meraki“, Cisco Blogs, 9. Februar 2015
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Was zählt für Sie am meisten?
Am Standort

•	Erweiterte Funktionalität

•	Dynamische Service-Rollouts

•	Hohe Transparenz mit Echtzeit-Analyse

Cloud-Managed

•	Benutzerfreundlichkeit

•	Sicherheit und Zuverlässigkeit

•	Sofort verfügbare, vollständige 
Transparenz

Wagen Sie den Sprung zu den smarten Netzwerken für die mobile Ära von Cisco.

Ob Cloud-Managed, am Standort oder Hybrid: Mit Cisco finden Sie die ideale 
Netzwerklösung, die Ihrer Anwendungsstrategie, Ihren IT-Team-Ressourcen 

und Ihren Geschäftsanforderungen entspricht.

„Cisco Meraki ist so einfach in der Bedienung, dass keine 
ausführliche technische Schulung erforderlich ist. Ein zweistündiges 
Briefing genügt. Das Gerät zu konfigurieren ist ungefähr so einfach, 

wie mit LEGO-Steinen zu bauen.“ 
– Uwe Fabian, Leiter IT, SternPartner GmbH & Co. KG.

Welche Unterstützung 
bieten Sie für mobile 
Endgeräte?

Wie wickeln Sie 
den Ankauf von 
IT-Lösungen ab?

Netzwerke am Standort eignen sich ideal für erweiterte 

Funktionalität. Netzwerke mit Cloud-Management hingegen 

bieten rasche Einrichtung und Transparenz.

Wenn Sie einzelne Vorhaben unabhängig voneinander 
im Budget als Kapitalkosten verbuchen möchten, 
entscheiden Sie sich für eine Bereitstellung am Standort. 

Wenn Sie stattdessen lieber über einen Zeitraum 
hinweg erneuerbare Lizenzen und Services in einem 
Betriebskostenmodell verbuchen möchten, ist das  
Cloud-Management die beste Wahl.

Am Standort

•	Intelligentes Caching

•	Optimierungsmethoden

•	Individualisierte 

Bereitstellungen

Cloud-Managed

•	Komplettinstallation

•	Netzwerkweite Transparenz

•	Einfaches Management

Schon gewusst?

In der Hauptzentrale der US-Versicherung Penn Mutual kommt 
eine lokale Cisco Architektur zum Einsatz, in den Zweigstellen 
das Cloud-Management von Cisco Meraki. Auf diese Weise 

konnten die Betriebskosten um 40 % gesenkt werden.1
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Ist an den meisten 
Standorten örtlicher 
IT-Support vorhanden 
oder sind Ihre  
IT-Ressourcen begrenzt?
Eine Lösung am Standort – Wenn Ihre IT-Techniker ein 
hochgradig individualisierbares Netzwerk bevorzugen,  
erwägen Sie eine Lösung am Standort.  

Cloud-Lösung – Wenn Sie über nur wenige IT-Techniker 
verfügen und nach Lösungen suchen, mit denen sich 
Bereitstellungen einfacher durchführen lassen, ziehen  
Sie eine Cloud-Lösung in Betracht.  

Hybrid-Lösung – Wenn Sie sachkundige IT-Techniker für den 
Remote-Support von Zweigstellen benötigen, ist ein Hybrid-
Modell eventuell zweckmäßiger: So überwachen Sie eingehend 
den Ablauf in der Zentrale und behalten gleichzeitig den 
Überblick bei der Kontrolle Ihrer Cloud-basierten Zweigstellen.

Eine Überlegung wert

Eine Hybrid-Lösung vereint das Beste aus beiden Möglichkeiten.

So treffen Sie die richtige Entscheidung für Ihre Organisation
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Wo werden sich Ihre 
Anwendungen befinden?
Wenn Sie Ihre Anwendungen in den nächsten drei bis 

fünf Jahren nicht in die Cloud verlagern möchten oder 

die Cloud aufgrund bestehender Sicherheits- und 

Datenschutzrichtlinien nicht infrage kommt, ist eine Lösung 

am Standort unter Umständen am besten geeignet. 

Wenn Sie hingegen Ihr gesamtes Netzwerkmanagement 

vereinfachen und zentralisieren sowie Anwendungen in 

die Cloud verlagern möchten oder wenn bereits Cloud-

Services im Einsatz sind, ist eine Cloud-basierte Lösung 

wie Cisco® Meraki® möglicherweise die beste Wahl. 

Fünf Fragen, die Sie sich 
bei der Wahl zwischen 
einem Cloud- und 
einem standortbasierten 
Netzwerk stellen

Weitere Informationen

© 2015 Cisco und/oder Partnerunternehmen. Alle Rechte vorbehalten. Cisco, das Cisco Logo und Meraki sind Marken bzw. eingetragene Marken von Cisco und/oder Partnerunternehmen 
in den Vereinigten Staaten und anderen Ländern. Eine Liste der Cisco Marken finden Sie unter www.cisco.com/go/trademarks. Die genannten Marken anderer Anbieter sind Eigentum der 
jeweiligen Inhaber. Die Verwendung des Begriffs „Partner“ impliziert keine gesellschaftsrechtliche Beziehung zwischen Cisco und anderen Unternehmen. (1509R)


